
 

IHR AUFGABENGEBIET 
 

• Selbstständige Betreuung eines definierten 
Kundenkreises im Vertrieb / Sales Support 

• Erfassung von Kundenanfragen 
• Erstellung von Angeboten 
• Auftragserfassung und -bearbeitung 
• Abwicklung von Exportgeschäften 
• Systematische Terminüberwachung 
• Ausbau des vorhandenen Kundenstamms 
• Kundenbezogene Projektbetreuung  
• Unterstützung des Außendienstes 
• Abteilungsübergreifende Zusammenarbeit mit 

anderen Bereichen 
 

Wir freuen uns auf Ihre aussagekräftigen 
Bewerbungsunterlagen mit der Angabe 
Ihres frühesten Eintrittstermins per Mail an:
 

Oliver Henneböhl, Personalabteilung  
 
ARGUS Additive Plastics GmbH        
Oberer Westring 3 – 7 
33142 Büren
personal@argus-additive.de 

UNSERE ANFORDERUNGEN AN SIE 
 

• Mind. abgeschlossene Ausbildung zum 
Industriekaufmann (m/w/d) mit Berufserfahrung im 
Vertrieb 

• Verständnis für betriebswirtschaftliche 
Zusammenhänge und techn. Verständnis 

• Erfahrung im Umgang mit ERP-Systemen 
• Sicherer Umgang mit Office 365 
• Fließendes Englisch in Wort und Schrift 
• Zweite Fremdsprache von Vorteil 
• Gute Kommunikationsfähigkeit 
• Selbstständige und zuverlässige Arbeitsweise 
• Positives Auftreten und Organisationsgeschick 
• Teamfähigkeit 

 

Seit über 25 Jahren fertigen wir in innovativen Verfahren zukunftsorientierte Masterbatches, die 
national und international höchste Qualitätsstandards setzen. Mehr als 160 Mitarbeiterinnen und 
Mitarbeiter sind Teil unserer Erfolgsgeschichte. Für unser Unternehmen in Büren suchen wir zu sofort: 

Vertrieb / Sales Support im Innendienst (m/w/d) 

WIR BIETEN IHNEN 
• Eine Vollzeitstelle mit attraktivem Gehalt sowie 

wechselnden Fragestellungen (Urlaubs-
/Weihnachtsgeld, Prämien, VWL, bAV, uvm.) 

• Moderne Arbeitsausstattung 
• Bikeleasing 
• Intensive Einarbeitung und kontinuierliche 

Weiterbildung 
• Vergünstigte Tankkarte
• Mitarbeiterfeste 

 


